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hochschulgründernetz cologne e.V. (hgnc)
• Kostenlose Leistungen für Studierende, WissenschaftlerInnen, AbsolventInnen (bis zu 5 Jahre)
• Anlaufstelle für alle Fragen rund um das Thema Selbstständigkeit
• Vorträge, Workshops, Ideenwettbewerb, START-UP-Day, Networking, Matching
• Gründungsnetzwerk für die Antragstellung im Exist-Förderprogramm u.Ä.
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Fördermöglichkeiten
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https://www.efre.nrw.de/wege-zur-foerderung/weitere-foerderprogramme/start-up-hochschul-ausgruendungen-nrw/
http://www.exist.de/DE/Home/inhalt.html


Wissensbasierte Gründungen 

• Wissen aus Studium, Forschung, Bachelor-/Masterarbeit, Promotion
• Transfer von theoretischem Wissen in die Anwendung (Vorgehensweise, 

Relevanz, Kundennutzen)
• Es muss nicht High-Tech sein 
• Spezielles Wissen von Hochschulangehörigen – Wissensvorsprung 
• Schutzrechte? 
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Gründerperson

• Merkmale
• Rahmenbedingungen
• Einzeln oder im Team?
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Arten der Selbstständigkeit

• Freiberuflich oder gewerblich
• Nebenberuflich oder hauptberuflich?
• Nachfolge oder eigenes Unternehmen?
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Gründungsgelegenheit

• Wann ist die Gelegenheit „günstig“?
• Aus der Not oder geplant?
• Ist das Studium eine gute Zeit für den Start in die Selbstständigkeit?
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Geschäftsidee

• Wann ist eine Idee eine Geschäftsidee?
• Problem-Lösung-Fit 
• Lösung – Kunden-Fit
• Instrumente zur Evaluation einer Geschäftsidee
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Geschäftsidee - Evaluation

Lean Startup
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Start-up – how to?
Basic information on how to plan and implement your start-up

https://w
w

w
.youtube.com

/w
atch?v=F-5Iyj9A1M

U

Interview, Presell, Concergie

Hypothese 1: Kunde - Problem

Hypothese 2: Problem - Lösung

Geschäftsidee - Evaluation
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Geschäftsidee - Evaluation
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„Customer Profile“

Observe

Geschäftsidee - Evaluation
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„Value Map“

Design
Geschäftsidee - Evaluation
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ObserveDesign

Geschäftsidee - Evaluation
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„Value Proposition Template“

Geschäftsidee - Evaluation
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Geschäftsidee - Evaluation
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https://www.youtube.com/watch?v=QoAOzMTLP5s


Nutzer, Abonnenten, 
zahlende Kunden. 
Für wen will das Start-Up 
Werte kreieren?

Ein Wertversprechen je 
Kundensegment. 
Wertversprechen = eine auf 
die Bedürfnisse des 
jeweiligen Segments 
abgestimmte Kombination 
aus Produkt, Service, 
Dienstleistung etc. 

• Über welche Kanäle oder 
„Präsenzstellen“ wird 
mit dem Kunden 
kommuniziert?

• Auf welchen Wegen 
werden die 
versprochenen Werte 
vermittelt?

Welche Form des 
„Umgangs“ mit den Kunden 
wird gepflegt?
• Community?
• Beratung?
• Hotline?
• Persönliche Betreuung?
• Automatisierte DL?

Preisstrategie mit der Einnahmen und (neue) Werte für das Start-
Up generiert werden

Finanzplanung des Start-Ups (s. Businessplan)

Notwendige Aktivitäten, um 
das Produkt / den Service 
überhaupt anbieten zu 
können

Unverzichtbare Ressourcen 
und Infrastruktur zur 
Herstellung des Produkts/ 
der DL.

• Welche Ressourcen müssen 
extern beschafft werden?

• Welche „Key Activities“ 
sollen ausgelagert werden? 

• Wer sind die 
entsprechenden 
Partner/Organisationen?
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Geschäftsidee - Evaluation
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Geschäftsmodell

• Wann wird aus einer Geschäftsidee ein Geschäftsmodell?
• Ist Geld verdienen „erlaubt“?
• Lösung sozialer/gesellschaftlicher Probleme mit unternehmerischen Mitteln?
• Dienstleistung oder Produkt?
• Was macht den Unterschied? – Stichwort Alleinstellung / USP 
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Anlaufstellen für Gründer aus der Hochschule

• hgnc / GATEWAY 
• NUK Neues Unternehmertum Rheinland e.V. 
• IHK Startercenter (v.a. für gewerbliche Gründer)
• Startercenter der Stadt Köln (v.a. für Freiberufler)
• Technologie- und Gründerzentren
• Banken und Sparkassen
• ….



Aus der Hochschule in die Selbstständigkeit
- der „Kölner Weg“ -

Ideen Coaching Finanzierung Arbeitsplätze
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Veranstaltungen für Hochschulgründer

Infos und Anmeldung unter www.hgnc.de/veranstaltungen
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Kontakt

hochschulgründernetz cologne e.V.
c/o Cologne Business School
Hardefuststraße 1
50677 Köln
Tel: 0221-931809-843
hgnc@hgnc.de 
www.hgnc.de
Facebook: hgnc.de 
Twitter: hgnc_de
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